Dental
Business
Academy

Asesoramiento
comercial al paciente
en clinica dental

En 2009 comenzamos nuestra carrera
profesional en el sector odontoldgico.

Hemos formado a mas de 2000
profesionales del sector.

Hemos realizado mas de 40 aperturas en
todo el territorio nacional.

Asesoramos a clinicas desde hace 15 afios.

Gestionamos nuestras propias clinicas
desde 2016.

Potencia los
resultados de tu
clinica dental con
este programa

¢Como impartimos
nuestro programa?

Dividimos nuestro programa en tres
madulos que se impartiran:

10:00-14:00 MODULO |
15:30-19:00 MODULO Il

10:00-14:00 MODULDO Il

()

S

INFORMACION MATRICULATE ANTES
T VLA DEL 28 DE FEBRERO
FECHA: 11Y 12 DE ABRIL YEORSDUE I
COSTE: 990 EUROS 0/
INLCUYE ALMUERZO DEL VIERNES 1 0 0
HASTA 31 DE ENERO DTO.

RESERVA PLAZA 150 EUROS SEGUNDO MIEMBRO

DEL EQUIPO

CONTACTO: 689 383 651 0/0
info@dba-escueladenegocios.com

DTO.
DBA-ESCUELADENEGOCIOS.COM

Alejandro Vargas
DIRECTOR

Dental
Business
10% de descuento por matriculaciones hasta el 28/02/2025. Academy

50% de decuento un miembro del equipo del integrante principal (se
necesita comprobante para efectuar el descuento. No acumulables.




NUESTRO PROGRAMA

Nuestro sector es cambiante y vive un
momento de madurez en el que la
formacién y la especializacién son una
necesidad para seguir siendo competitivos.

La figura de asesor odontolégico gana
protagonismo en el modelo de
clinica moderna.

Nuestro programa se enfoca a la
excelencia y en hacer que esta figura cree
valor en la venta en base a la CALIDAD

en el trato al paciente.

Ensefiamos desde la experiencia de lo
aprendido y lo que est4 probado porque
gestionamos nuestra propia clinica.

A QUIEN VA DIRIGIDO

Profesional del sector que quiere crecer.

Si tienes ambicion y quieren ampliar sus
conocimientos y ocuparte de la labor
comercial en la clinica dénde trabajas.

Si te dedicas al asesoramiento comercial
en otro sector y que quieres trabajar en
clinicas dentales.

Si realizas labor comercial en clinica
dental y quieres tener nuevas herramientas
para mejorar tus resultados.

Si eres propietario o gerente de una clinica
dental y quieres conocer o tener otra vision
del trabajo de asesoramientos comercial
al paciente.

Cuales son
los objetivos
MEJORES RESULTADOS

&

Asesoramiento
Odontolégico

@

Protocolo de
atencion al
paciente

L

Negociacion
y cierre

&

Método trabajo

¢ Como vamos
a conseguirlo?

MODULO I.
LABOR DE
ASESORAMIENTO
EN LA CLINICA
DENTAL

MODULO II.
NEGOCIACION Y
CIERRE EN LOS
PLANES DE
TRATAMIENTO

MODULUO L.
METODOLOGIA
DE TRABAJO
PARA OPTIMIZAR
RESULTADOS




